focus on power presence

Zukunft in grolRer
Vielfalt erleben

Je schneller die Dezentralisierung und Digitalisierung der elektrischen Verteilnetze weltweit voranschreitet, desto gréRer ist die globale
Nachfrage nach unseren Geraten und elektronischen Systemen zur Zustands- und Fehlererfassung. Unsere intelligenten Gerate und
Systeme zur Zustands- und Fehlererfassung steuern moderne Mittel- und Hochspannungsanlagen entlang der Wert- schopfungskette,
sorgen fur eine unterbrechungsfreie Stromversorgung und lassen Verteilnetzbetreiber ruhiger schlafen.

Kries ist ein flihrender Hersteller von intelligenten Netziiberwachungs- und Netzautomatisierungslésungen fiir Energieverteilnetze. Die
Produkte von Kries sind seit ca. 30 Jahren weltweit in Mittel- und Hochspannungsanlagen der elektrischen Energieversorgung im Einsatz
und tragen dort wesentlich zur Verfugbarkeit von elektrischer Energie und der Einbindung von erneuerbaren Energien bei. Kries gehdort
zum Geschaftsbereich Energietechnik von TE Connectivity (TE), einem weltweit fihrenden Technologiekonzern, mit dem Ziel, eine

sicherere, nachhaltige, produktive und vernetzte Zukunft zu schaffen.

Mitarbeiter technischer Vertrieb Mmwd

Innendienst = Vollzeit = unbefristet

Kundenbetreuung ist das A und O

Fir Kunden und Interessenten sowie Handelsvertreter und
Wiederverkaufer weltweit sind Sie der erste Ansprechpartner
mit folgenden Aufgaben:

+ Sie pflegen eigenstandig Kundenbeziehungen und stehen
fur die fachliche Beratung zur Verfuigung.

+ Sie I6sen im First Level Support technische Anfragen.

+ Sie erstellen maf3geschneiderte Angebote und verfolgen
diese bis zum Bestelleingang nach.

+ Sie stimmen Liefertermine intern ab.

+ Sie arbeiten eng mit unserem VertriebsaufRendienst
zusammen und Ubernehmen die interne Bearbeitung.

+ Sie erledigen die allgemeine Korrespondenz.

+ Sie planen Vertriebsaktivitdten gemeinsam im Team.

Ihre Fahigkeiten gewinnbringend einsetzen

+ Sie haben mindestens eine erfolgreich abgeschlossene
Ausbildung im Bereich der Elektro-, Nachrichten-,
Informations- oder Energietechnik, einen
Technikerabschluss oder sogar einen Bachelor- oder
Ingenieursabschluss.

+ Sie bringen elektrotechnische Kompetenzen und
Erfahrungen mit.

+ Sie besitzen ein gutes Verstandnis flr technische
Zusammenhéange und haben idealerweise eine mehrjahrige
Berufserfahrung im technischen Vertriebsinnendienst oder
in der technischen Auftragsbearbeitung.

+ Sie haben ein kunden- und dienstleistungsorientiertes
Denken und Handeln.

+ Sie kommunizieren sehr gut in Deutsch und Englisch
sowohl sprachlich als auch schriftlich.

+ Sie arbeiten routiniert mit MS-Office und weiteren
Softwareprogrammen.

+ Sie sind teamfahig und arbeiten strukturiert, selbsténdig
und gewissenhatft.

Kries-Energietechnik GmbH & Co. KG
Sandwiesenstr. 19

71334 Waiblingen

bewerbung@kries.com - www.kries.com

Grol3e Zukunftschancen

Unsere fuhrende Marktposition und unser stetiges Wachstum
sichern lhnen persoénlichen Fortschritt.

Ausgezeichnete Bedingungen erwarten Sie

+ Innovative Produkte fur einen nachhaltigen Zukunftsmarkt
+ Mitgestaltung der Energiewelt von morgen

+ Mitglied in einem motivierten und dynamischen Team

+ Weiterentwicklungsméglichkeiten

+ Attraktives Arbeitsumfeld

+ Grof3en Freiraum flr eigenstandiges Arbeiten

+ Langfristige Perspektive mit unbefristetem Arbeitsverhaltnis
+ Onboarding und intensive Einarbeitung

+ Flexible Arbeitszeiten

+ Jobrad

+ Betriebliche Altersvorsorge mit AG-Zuschuss

+ Attraktive Region mit hohem Freizeitwert

Erfahren Sie mehr Uber unser Angebot von Frau Christiane
Aigle. Rufen Sie an. Oder senden Sie ihr lhre vollstdndigen
Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, Lebenslauf, Zeugnis- se,
Gehaltsvorstellung) ausschlieZlich im PDF-Format.

Ansprechpartner
Christiane Aigle
HR-Referentin

Telefon 07151 96932-0

kries.com
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